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UN LIBRO, «FALCE E CARRELLO», SULLA SUA GUERRA CON IL COLOSSO DELLA LEGA

Caprotti denuncia
il dominio delle Coop

E oggi dira se vende Esselunga agli stranieri

ARMANDO ZENi
MILANO

I'occasione & la presentazio-
ne dell’uitimo afto d’accusa
contro il sistema delle Coop
raccolto in un libro che fin dal
titolo (“Falce e carrello”) pro-
mette di essere una bomba.
Ma Pattesa per la prima confe-
renza stampa di Bernardo Ca-
prottié soprattutto per quello
che potra dire il patron di Es-
selunga, I'uomo che nel dopo-
guerra ha portatoi supermer-
cati in Italia, sul futuro del
suo gruppo. Molti giurano nel
grande annuncio - la cessione
di Esselunga - su cui da tempo
siscommettie e che almenoun
paio di volte in passato & stata
ipotizzata dallo stesso Caprot-
ti. «Rispondera a tutte le do-
mande che gli saranno rivol-

te», promettono i consulenti
di comunicazione che hanno
preparato55 quello che si an-
nuncia come I'evento del gior-
no a Milano. Quel che & certo
& che tra i possibili acguirenti
mai e poi mai ci saranno gli
odiati rivali delle cooperative.
Dopo le polemiche preceden-
ti, le pagine di replica alle
avance di Coop, Caprotti ha
addirittura dedicato un anno
del suo tempo per mettere in-
sierne “Falce e carrello” e sca-
vare un solco invalicabile tra
Esselunga e Coop, accusate
{contanto di nome e cognomi,
come si evince dalle anticipa-
zioni pubblicate dal numero
in edicola di Panorama) di
«aver giocato sporeo per fer-
mare Esselunga».

Se non a Coop, operatore
numero uno in Italia nelia

grande distribuzione alimen-
tare, a chi passera la mano Ca-
protti? Al colosso inglese Te-
sco, colosso da 82,5 miliardi di
dollari di ricavi {contro i 5 mi-
liardi di Esselunga), candida-
to (secondo i rumors} numero
uno all’acquisto per disponibi-
litd, nome e prestigio? O agli
spagnoli di El Corte Ingiés?
Nomi, entrambi, gia emersiin
passato sulla scia delle voci di
un’imminente cessione di Es-
selunga. Pare invece tramon-
tata per sempre l'alternativa
della quotazione di Esselunga
in Borsa come gualcuno, tra
gli addetti ai lavori, aveva im-
maginato come ipotesi con-
creta per fare della societa
una sorta di public company
in mano a investitori istituzio-
nali, piccoli risparmiatori, for-
nitori e dipendenti.

Intanto, in attesa di confer-
me sul domani di Esselunga,
fa gia discutere il nuovo jac-
cuse di “Falce e carrello” sulle
Coop. Privilegi fiscali («Paga-
no la meta delle tasse»), co-
perture politiche da parte dei
partiti della sinistra, posizioni
di monopolio in intere regioni.
Accuse anticipate ieri in una
lettera al “Sole 24 ore” nella
quale Caprotti ha definito «di-
sastroso e pericoloso per il
mercato» il modo di operare
del pachiderma Coop alle qua-
li ha replicato duro il presi-
dente di Legacoop, Giuliano
Poletti («Coop & diventata un
soggetto di primo piano della
distribuzione moderna e non
certo per protezioni e inauditi
privilegi fiscali») che ha iro-
nizzato sul possibile annuncio
del patron di Esselunga di ce-
dere la sua azienda.

Bernardo Caprotti, presidente e proprietario dei supermercati Esselunga

Bernardino contro)
i “padroni rossi”
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«Da nonna Bettina ho imparato il culto della libertay

Pubblichiamo uno stralcio del
capitolo «Permette? Mi pre-
sento» dal libro “Falce e car-
rello” edito da Ve eIy

s Wi chiamo Bernando Caprotti, so-
no nato a Milano nell'ottobre 1925.
Mi sono sempre sentito figlio e cittadi-
no della Brianza, di quel particolare ter-
ritorio che sta fra Monza e il lago di Co-
mo nel quale i miei vecchi per lunghi
anni hanno tessuto e filato “cottoni”:
cosi, nella corrispondenza di oltre 150
anni fa, loro chiamavano il cotone,
giacché con Vindustrializzazione Y'in-
glese “cotton” venne a sostituire I'ita-
liano bambagia, parola oggi incredibil-
mente dimenticata, usata gia nel Milio-
ne di Marco Polo, anno 1298. La, con
alterne fortune, stringendo i denti nei
periodi di magra, quando come ulti-
me risorse rimanevano gli affitti delle
terre e l'allevamento del baco da seta,
ha operato per sei generazioni la mia
famiglia.

Mio padre, Giuseppe, era un "ragazzo
del ‘99, apparteneva cioé a quella clas-

se che, dopo Caporetto, fu mandatain
guerra a 17 anni per rimpolpare le ar-
mate del re. Era educato “in tedesco”.
Aveva cominciato a 10 anni come allie-
vo dell'ancor oggi notissimo Rosen-
berg Institut di san Gallo in Svizzera,
dove trascorse quattro anni. Sua non-
na era tedesca e Iinfluenza tedesca e
francese erano allora prevalenti in Ita-
lia. L'inghilterra era tanto lontana.

Da mio padre e da mia nonna Bettina
ho imparato il culto della liberta, del-
I'indipendenza e la passione per le
“visual arts”, architettura, pittura, gra-
fica e... 'ossobuco fatto con un’ombra
di acciuga. Mia madre, francese, e mia
nonna, alsaziana, mi trasmisero l'incli-
nazione per la musica e per Moliére,
I"avversione per “les Boches" (cosi veni-
vano chiamati i tedeschi fin dai tempi
di Luigi XIV) e il culto dei soufflé. Se
I'Esselunga & quello che &, forse lo si
deve anche a questo.

Da mio padre appresi i fondamentali
valori borghesi, la centralita e la conti-
nuita dell'impresa, la frugalit, il rispet-
to della parola data.
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